Sie denken, ein Job
sollte viele Facetten
haben? Wir auch.
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Q Hamburg [E1 ADAC HansaeV. ¥ Marketing, Kommunikation und Redaktion | Service, Vertrieb und Verkauf

© Vollzeit O unbefristet

Ihre Aufgaben

v Sie entwickeln, erproben und etablieren neue
Vertriebswege, Vertriebskandle sowie innovative
Vertriebs- und Beratungslosungen zur Gewinnung
neuer Kunden und Mitglieder.

v Sie analysieren die Customer Journey, identifizieren
relevante Kunden-Touchpoints und entwickeln
MaBnahmen zur Neukundengewinnung,
Mitgliederbindung sowie zum Cross- und Up-Selling.

v Sie bauen mobile Vertriebsformate auBerhalb der
klassischen Geschidftsstellen auf und entwickeln diese
kontinuierlich weiter.

v Sie planen, organisieren und begleiten vertriebliche
Veranstaltungen, Roadshows, Promotion-Aktionen,
Messen und Kundenveranstaltungen in enger
Zusammenarbeit mit dem Marketing.

v Sie beobachten Markt-, Kunden- und
Wettbewerbsentwicklungen, leiten daraus passende
VertriebsmaBnahmen ab und verantworten die
Einfiihrung sowie Steuerung von Pilotprojekten und
neuen Vertriebsansdtzen.

v Sie bauen Kooperationen und
Vertriebspartnerschaften auf, pflegen diese nachhaltig
und arbeiten eng mit den Bereichen Marketing,
Produktmanagement, Tourismus, Versicherungen
sowie den Geschiftsstellen zusammen.

v Sie fiihren, motivieren und entwickeln die
Mitarbeitenden im mobilen Vertrieb weiter und
verantworten Vertriebskennzahlen, Budgetplanung,
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Ihr Kontakt

Kim Denise Sinclair
Personalreferentin
040 23 919 287

Ihr Profil

v Sie verfiigen iiber ein erfolgreich abgeschlossenes

Studium der Betriebswirtschaft, des
Vertriebsmanagements oder einer vergleichbaren
Fachrichtung.

Alternativ verfiigen Sie iiber eine kaufmannische
Ausbildung mit entsprechender Weiterbildung sowie
mehrjdhriger einschligiger Berufserfahrung.

Sie bringen mehrjdhrige Erfahrung im Vertrieb sowie in
der Entwicklung und Umsetzung innovativer
Geschifts- und Vertriebskonzepte mit.

Sie verfiigen iiber Fiihrungserfahrung und haben
bereits erfolgreich vertriebliche Aktivititen und Teams
gesteuert.

Sie zeichnen sich durch strategisches und
unternehmerisches Denken sowie eine ausgeprdgte
Konzeptions- und Umsetzungskompetenz aus.

Sie besitzen eine hohe Kunden- und
Serviceorientierung und verstehen es, Markt- und
Kundenbediirfnisse friihzeitig zu erkennen und in
erfolgreiche VertriebsmaBnahmen zu iibersetzen.
Sie sind sicher im Umgang mit digitalen
Vertriebskandlen, CRM-Systemen sowie modernen
Kommunikationsplattformen und kennen die
Bedeutung einer professionellen Vertriebssteuerung.
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